Prijedlog tema za Zavrsni rad
u smjeru Prodavac

$kolske godine 2025./2026.

Ponasanja potrosaca

1. Drustveni ¢imbenici ponasanja potrosaca
2. Osobni ¢imbenici ponasanja potrosaca

3. Psiholoski ¢imbenici ponasanja potrosaca
4. Proces donosSenja odluke o kupnji

5. Predvidanje i utjecaj na ponasanje potrosaca

Mentorica

Marija Konjevod, dipl. oec.

Osnove marketinga

1. Marketinski miks
2. Pospjesivanje prodaje

3. Segmentacija prodavaca i istraZivanje trzista

Mentorica

Dalija Bosanci¢, dipl. oec.



Nabavno poslovanje

1. Funkcije i vrste trgovine

2. Asortiman robe i njegova vaznost
3. Upravljanje zalihama robe

4. Pojam i ciljevi nabave

5. Pojam i svrha skladista

Mentorica

Mirta DoSen, mag. oec.

Poslovna dokumentacija

1. Nabavna dokumentacija
2. Prodajna dokumentacija

3. E- poslovanje u prodavaonici

Mentorica

Helena Galovi¢, dipl. oec.



Poznavanje robe

1. Mercedes- proizvodac¢ automobila

2. Kras- okus koji spaja

3. Automobili kroz vrijeme

4, Cokolada- slatki proizvod koji ne izlazi iz mode
5. Mlijeko i mlije€ni proizvodi

6. Kandit- proizvodni program

7. Voce- svjeZina na dohvat ruke

8. Alkoholna pi¢a

9. Zitarice i proizvodi od Zitarica

Mentorica

Davorka Marojevi¢, dipl. kem. Ing.



