Prijedlog tema za završni rad 2020./2021.
 Upravljanje prodajom 4.a, 4.d ( ekonomisti)

	1. Pojam i zadaće osobne prodaje

	2. Distribucijski marketinški kanali i poslovna logistika

	3. Proces kupovanja

	4. Kupčevo ponašanje

	5. Pojam, svrha i funkcije unapređenja prodaje 

	6. Unapređenja prodaje u informacijsko doba 

	7.  Ostvaranje karijere u prodaji

	8. Pojam prodajne sile kao ljudskog kapitala

	9. Pronalaženje i odabir zaposlenika u prodaji 

	10. Prodajno osposobljavanje i motivacija u prodaji 
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